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The Startup Ecosystem 
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INVESTORS TYPE 
Aggregazione delle principali tipologie di investitori in Startup 



Formatori 

Colleges 

Tutoring 

Preparator 
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Accelerator 

Start-up 
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IncubAcc 
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ENABLERS TYPE 
Nellôecosistema troviamo anche altre tipologie di soggetti 
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IAG 
Micro Seed 

Da Beta a 
Prodotto con 

test di mercato 

Da 30K a 50K 
di capitale 

Seed 

Affinamento 
Modello e Prodotto 
e avvio sul mercato 

Da 100K a 
500K 

Growth   

Crescita sul 
mercato, 

industrialization, 
automazione o 

per 
ƭΩinternazionaliz-

zazione 

Da 1M a 
3M 

Round A.. 

Espansione e 
consolidamento, 
trasformazione in 

Azienda 

Capitali da 
5M in su  

Pre-Seed 

Servono a 
creare una 
Beta del 
Prodotto 

Da 5 a 10K 

INVESTMENT SIZE 
Diverse tipologie di investimento per i vari stadi del ciclo di vita della Startup 



The Business Angel 



PROFILO DEL BUSINESS ANGEL 
Si diventa Business Angel in vari modi 

Manager o Ex 

Manager 
Giovani Ricchi Bankers Imprenditori 

Soggetti che hanno 

una predisposizione al 

rischio ed 

allôinnovazione.  Sono 

in uno stato di carriera 

avanzato. 

Vogliono investire 

Cash in attività ad altro 

rendimento, sono 

innovativi, giovani e 

sperano di portare 

business al loro 

azienda 

Utilizzano le Startup 

per le Cene con gli 

amici. Cercano di 

emancipare il loro 

ruolo. 

Hanno un background 

in finance, sono 

avvezzi a rischiare 

capitali, comprendono 

le regole tecniche. 



COME SELEZIONA LE STARTUP 
Dallôistinto allôanalisi tecnica 

Guts 

Si fida del suo istinto 

non analizza la 

Startup. 

Portfolio 

Investe su più Startup 

per differenziare il 

rischio, gestisce un 

portafoglio 

Evaluation 

Ha dei metodi per 

analizzare lôidea, i 

numeri, il team e 

prende una decisione 

supportata.. 

Competence 

Pensa di conoscere il 

settore e di 

comprendere le 

probabilità di 

successo della 

Startup 

Sector Hype 

Seleziona in base a 

cosa va di moda 

adesso (Artificial 

Intelligence, Bot, VR, 

Foodtech) 

A Caso Technical Trend Spread&Pray Pick&Choose 

IL GIUSTO MIX Eô MEGLIO 



ESEMPI DI RAGIONAMENTI 
Non sempre vince la logica o lôanalisi 

Environmentally Friendly, 
Renewable Energy ? 

+   Fa bene alla coscienza  

- Non so se faranno mai soldi 

- Eô Capital Intensive 

- Servono tanti anni  

BTB 

+   Non serve Marketing Dollar 

+   Bastano pochi grandi clienti 

- Grandi aziende : oddio!! 

-    Sale Cycle Lunghi 

Online Gambling, Betting, 
Porn 

+   Mi ci compro lôattico 

+   Eô tutto online 

- Non lo dico a mamma però 

-    Rischio etico 

BTC 

+   Lo uso anche io 

+   Se scale siamo 6bn 

- Serve Marketing Dollar 

- Servizio Clienti ottimo? 

- Life Changing Product? 

Food Delivery, 
Everything delivers 

- Unôaltra? 

Cats, Dogs and Pets 

- Ma seriamente? 

Cricket Food 

- Che schifo? 

+    Pero pensandoci.. 



Immobili 
50% 

Fondi 
25% 

Azioni 
15% 

Start-Up 
10% 

QUANTO INVESTE UN ANGEL 
Di solito parliamo di cifre tra i 10.000 ed i 50.000 euro a Chip (100.000 Totali) 

ESEMPIO DI 

RIPARTIZIONE 

DEL PATRIMONIO 

DI UN ANGEL 

E SI ASPETTA UN 

RITORNO TRA 5 / 

7 ANNI DI 10x 

10.000ú 

100.000ú 



COME CONTRIBUESCE UN ANGEL 
Non solo con i soldié. 

Il Business Angel deve fornire 

INTRO e contatti alla Startup 

in cui ha investito, aprendo 

porte altrimenti irragiungibili 

Per quanti piccolo, 

lôinvestimento, ed a volta 

anche il Follow-Up sono 

comunque in grado di 

allungare la vita della Startup 

Se del settore, gli Angel 

possono incidere con la loro 

esperienza e conoscenza 

della materia di cui si occupa 

la Startup 

Spesso servono solo da 

Coach per i founders o per i 

CEO che con loro si 

consigliano a volte anche su 

materie personali, 

comunicazione etc. 

Contacts Know-How 

Psicology Money 

ANGEL 



ASPETTATIVE DELLôANGEL 
Gli Angel oltre alle aspettative economiche, investono anche per divertirsi 

ROI 

Il primo obiettivo è 

moltiplicare per 10 il Chip 

Fanne una ti 

Impari e ti vien voglia di 

diventare Startupper 

Network 

Entrare in contatto con la 

community per motivi 

adiacenti (find a job) 

Imprenditoria Free 

Diventare imprenditore 

senza le responsabilità 

Funky 

Eô bello da raccontare agli 

amici, da un tono di 

importanza 

Restituire 

Voglia di contribuire alla 

crescita dei giovani della 

nazione e della tecnologia.. 



ITôS FUN! 

éma sopratutto 



+39 3481551080 

www.tractionmangement.it 

info@tractionmangement.it 

Contacts 
Donôt miss the opportunity to get in touch with us. 

Call us now! 


